-

CENTROS EUROPEQOS DE
EMPRESAS INNOVADORAS

Iz, UNION EUROPEA
s .

é% GENERALITAT
 VALENCIANA

“Proyecto cofinanciado por los Fondos FEDER, dentro del Programa Operativo
FEDER de la Comunitat Valenciana 2014-2020"

JORNADA FINANCIACION Y RECURSOS PUBLICO-PRIVADOS
15/09/2015

MIGAV/A

strategy



MOWVA

José Javier Garcia, CEO de MOVA desde 1992, Master en Direccion de Marketing por FUNDESEM,
consultor de empresas, actualmente es Presidente de TERCIARIO AVANZADO Comunitat Valenciana
www.terciarioavanzado.info asociacion de empresas de consultoria, de servicios estratégicos y de
tecnologias de la informacion, Co-Director de la Catedra de Crecimiento Empresarial UMH-Terciario
Avanzado, miembro de la junta directiva de FENAC, Presidente de la Comision nacional de
Innovacion, miembro de la Comision de I+D+i de la CEOE, pertenece al Consejo Economico y Social
del Ayuntamiento de Elche, pertenece al Comité Ejecutivo de COEPA, ha sido jurado en diferentes
premios concedidos por la UMH y TERCIARIO AVANZADO. Reconocido conferenciante y formador
especializado en Estrategias basadas en subvenciones y apoyos publicos, impartiendo jornadas vy
formando a directivos por todo el territorio nacional.

Como formador y conferenciante colabora activamente con distintas empresas e instituciones como la
UMH - Universidad Miguel Hernandez en uno de sus programas MASTER, ADECCO, CEEl, distintas
agencias de desarrollo local, Camaras de Comercio, asociaciones sectoriales y con distintas empresas
colaborando en jornadas conjuntas. Especial mencién a la participacién durante afios como ponente en
los Cursos de Verano de El Escorial hablando de Estrategia y de Fondos Europeos.
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“La vida es VENDER, el resto son pequefos detalles.”
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ENFOQUE MARKETING
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El poder de la informacion, como utilizarla y aprovecharla.
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Ayudas y subvenciones, ¢ el cliente mas importante ?



RECURSOS PUBLICOS

PLAN GENERAL DE CUENTAS PARA PYMES

GRUPO 7
VENTAS E INGRESOS

70. VENTAS DE MERCADERIAS, DE PRODUCCION PROPIA,
DE SERVICIOS, ETC.

71. VARIACION DE EXISTENCIAS.

73. TRABAJOS REALIZADOS PARA LA EMPRESA.

74. SUBVENCIONES, DONACIONES Y LEGADOS.

75. OTROS INGRESOS DE GESTION.

76. INGRESOS FINANCIEROS.

77. BENEFICIOS PROCEDENTES DE ACTIVOS NO CORRIENTES
E INGRESOS EXCEPCIONALES.

79. EXCESOS Y APLICACIONES DE PROVISIONAES Y DE PERDIDAS

DETERIORO.

POR
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Subvenciones y financiacion publica
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Definicidn
De donde vienen, porqué se conceden

Mapa de organismos, presupuestos y Planes Estratégicos
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Financiacion privada
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“...En la NASA hay un letrero que dice: Esta demostrado que
aerodinamicamente es imposible que el abejorro pueda volar, por su
tamano, su peso y la forma de su cuerpo. Solo que él no lo sabe.”
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Seleccion de entidades
Productos Financieros

Preparacion de propuestas
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Enfoque estratégico
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PLANIFICACION
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Cémo planifico un proyecto, qué recursos son necesarios

Liquidez y Plan de Tesoreria
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Prepararse para PEDIR
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Criterios de:
SOLVENCIA
RENTABILIDAD

LIQUIDEZ



Nombre/objeto del tramite:

Programa ICEX-NEXT.

Acelerar y consolidar el crecimiento internacional de PYMES espafolas no exportadoras o
exportadoras ocasionales que cuenten con un proyecto competitivo.

Beneficiarios:

Empresas PYMES espafolas cuya exportacién no supere el 30% de su facturacion.

Costes Apovables:

AN
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v
v

Investigacion (estudics de mercado, viabilidad e implantacién, compra de documentacion).
Material de Difusidon-Promocion (catadlogos, folletos, carteles, expositores punto de venta,
disefios, alta en portales comerciales de internet, carpetas de prensa y traducciones).
Publicidad (creatividad, insercién y publicidad en internet).

Participacién como expositor en ferias (inscripcién, alquiler espacio, insercién catalogo feria,
decoracién, gastos de mantenimiento, azafatas, intérpretes y bolsa de viaje).

Viajes de prospeccion y comerciales (bolsa de viaje).

Acciones promocionales (promociones punto de venta, promociones al canal, degustaciones,
exposiciones puntuales, participacién en concursos o certdmenes de calidad, desfiles,
seminaros, demostraciones, jornadas técnicas, relaciones publicas y acciones promocionales
a través de internet).

Registro de patentes y marcas (registro, arbitraje, homologaciones y certificaciones de calidad
e ISO).

Otros gastos de internacionalizacién (gastos no incluidos anteriormente bajo el visto bueno
del ICEX).

Asesoramiento consultor especializado (60 horas de consultoria prestada por el ICEX).
Colaborador {finalidad de contratacién).

Tipo de Ayuda y Cuantia:

Hasta un 50% con una cuantia maxima de 12.700 € en un plazo de 24 meses.

Plazo:

El plazo finalizara el 31 de Diciembre de 2015.
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Nombre/objeto del tramite:

CDTI - Innternacionaliza 2015.

Potenciar la explotacidn internacional de los resultados de las actividades de 1+D realizadas por las
empresas espanolas. EL objetivo es apoyar a las PYMEs espanolas en la superaciéon de las barreras
inherentes a un proceso de internacionalizacion de tecnologia propia en los mercados exteriores.

Beneficiarios:

Pyme espanolas que quieran internacionalizar su tecnologia.

Costes apoyables:

1. Internacionalizacion de la Propiedad Industrial.
= (Costes previos a la concesion del derecho en la primera jurisdiccion, incluidos los costes
relativos a la preparacion y presentacion de la solicitud, asi como los de renovacion de
la solicitud en que se haya incurrido con anterioridad a la concesion del derecho.
= Costes asociados a la validacion o concesion del derecho en otras jurisdicciones (costes
de traducciones, etcétera).
= (Costes de defensa de la validez del derecho en que se haya incurrido con motivo de la
tramitacion oficial de la solicitud y en eventuales procedimientos de oposicion, aunque
dichos costes se produzcan con posterioridad a la concesion del derecho.
2. Servicios de asesoramiento y apoyo a la innovacion:
=  Asesoramiento en gestion, asistencia tecnoldgica vy servicios de transferencia de
tecnologia. En particular, se financiaran las actividades de asesoramiento orientadas a
la adaptacion de tecnologia para su internacionalizacion.
= Asesoramiento sobre el uso de normas, en particular, sobre homologaciones vy
certificaciones que faciliten la internacicnalizacion.
= Servicios de apoyo a la innovacién ligados a actividades de internacionalizacidon: bancos
de datos, bibliotecas técnicas, estudio de mercados (estudios de promocién en el
exterior).
Caracteristicas:
=  Proyectos entre 6 y 24 meses.
= Hasta un 75% de los gastos aceptados con un 5% no reembolsable sujeto a disponibilidad de
fondos.
= |mporte minimo 75.000 €.
= |Interés fijo: Euribor a 1 afio.
=  Vencimiento: maximo 10 afos.
= Carencia: maximo 3 afnos.
Plazo:

Abierto durante todo el ano.
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Nombre/objeto del tramite: strategy

EMISA — Emprendedores 201 5.
Apoyar financieramente, en las primeras fases de wida, a las pymes promovidas por
emprendedores, sin limite de edad, para que acometan las inversiones necesarias y lleven a

cabo su proyecto.

Beneficiarios:

Pyvmes con menos de 24 meses de antigliedad.

Costes Apoyables:

+  Adguisicion de activos y circulante necesario para la actividad.

Tipo de Ayuda y Cuantia:

=  Inwersion minima: 25.000 €.

= Inwersion maxima: 300.000 € (se tendran en cuenta los fondos propios).
= Amortizacion: & anos.

=  Carencia: 2 afnos de capital.

= Imteras: Euribor+ 3 2594,

= Garantias: No.

= Comision de Apertura: 0,5%.

Plazo:

El plazo finalizara el 31 de Diciembre de 2015.



Hombre/objeto del trémite:

ERISA — Agends Digital 2015,

Apoyar financieramente la puesta en marcha y desarrollo de proyectos empresariales de los sectornes
TIC v de los Contenidas Digitales, infomediario y de las empresas del future, con abjeta de impulsar
el desarrollo v lanzamento de nuevos prodectss vy servicess, contribuyendo a la gemerackhn de
empled ¥ rigueza en un sector con alte potencial de crecimsento.

Beneficiarios:

Emprendedores y pymes gue impulsen el desarmalls v lanzamiento de nuevos productos y sendicios
de bos sectores TIC, de los Contenidos digitales (audsowisual, rmidskca, videojuegos, publicacsmes
digitales, aplicaciones mdwil), informediarss (reutilizador de informaciin del sector plbles o privada)
y de las industrias del futura (computacitnen la nube, Intenst de las cosas, TIC verdes, tratamisnto
rrasive de datos).

Costes Apoyables

" Adquiskckdn de sctheos y circulamte necesario para el proyecto.

Tipo de Ayuda vy Cuantiac

= Drveersidn minima 25000 €

= Drvwershdm mdsima: 1. 5000000 &

=  Ameartizacsdn: 9 afhos.

=  Carencia T afos de capatal.

=  Imberes: Euribor+ 3,755

=  Garantias: La empresa tiene gque tener como minemo el 100% del capital del préstamsos
solitads en fondos progpios.

= Comessbn de Apertura: 0,5%.

El plazo finalizars el 31 de Diciembre de 2015,
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..A DIA DE HOY,
TENEMOS 674 PROGRAMAS
ABIERTOS EN ESPANA
50 DE AMBITO NACIONAL Y

35 EN LA COMUNIDAD DE MADRID

MOWVA

strategy



MOWVA

strategy

el o




MOWVA

strategy
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