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Objetivos: 
 

• Entender exactamente el cambio que se ha producido en el mercado y en el 
nuevo tipo de consumidor. 

 

• Conocer las diferencias entre realizar procesos de ventas de hace unos años 
y cuáles son los correctos ahora. 

 

• Que flujo de ventas debemos generar para poder realizar ventas. 
 

• Entender en su conjunto el trabajo real que debemos implantar en nuestra 
empresa para hacer un verdadero Social Selling. 

 

Programa

 

Ponente                                                   
David M Calduch              Gerente de Soluciona Fácil 
 
Día, Hora y Lugar 
Jueves 24 de Abril de 16:30 a 20:00 h.                         Salón Actos CEEI Valencia 

1. Situación actual del nuevo modelo de sociedad y de mercado 
2. Tipos de clientes y tipos de ventas, años 90 y la era de las Social Media 
3. El embudo en la realización de procesos de venta 
4. Trabajo cruzado entre las Redes Sociales 
5. Llamadas a la acción, automatización de procesos 
6. Escucha activa y engagement 
7. CRM Social Media 
8. Demostración en vivo de todo el proceso de realización de captación de Lead 

(oportunidades) y la conversión de nuestros posibles clientes en ventas 
reales (demostración en real) 

 

Dirigido a:  
 

Empresarios, gerentes, directivos de PYMEs, pequeños comercios y autónomos. 
 

JORNADA ABIERTA 
 

          Jueves, 24 de Abril  2014 
 

El objetivo principal de las empresas es la generación de ventas y realizar una 
verdadera monetización del trabajo que se está realizando en las Redes Sociales. 

El mercado ha sufrido un cambio espectacular en la misma esencia de la sociedad, 
tenemos un nuevo consumidor totalmente diferente al de hace unos años, y todo el 
proceso de venta ha sufrido un vuelco que hace que las viejas formas de trabajo no 
funcionen y se haga necesario realizar un Social Selling . 

 

“Social Selling, la nueva forma 
de generar Ventas” 


