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Joel Pinto Romero

AYUDO A MIS CLIENTES A VENDER MAS Y MEJOR, ELIMINANDO LA
IMPROVISACION Y EL AZAR DE LA GESTION COMERCIAL DE SUS
NEGOCIOS.
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Primero que nada: {GRACIAS!

GRACIAS a todos ustedes por estar acé el dia de hoy y a todo el equipo del
Centro Europeo de Empresas e Innovacién por la oportunidad.
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‘%&%@‘@%@\}3@%\ . LA VENTA COMO CONSECUENCIA DE
‘ \& LA COMUNICACION.

MULTIPLES CONVERSACIONES DIARIAS.
EL MERCADO, FUENTE INFINITA.

NO PODEMOS VENDER SIN
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OS OFRECE

PARA MEJO

UESTRO REN

DIMIENTO

COMO APROVECHAMOS LA
NFORMACION QUE EL MERCADO

RAR

DE VENTAS.

@ JOEL PINTO ROMERO
VENTAS Y GESTION DE NEGOCIOS



NUEVAS OPORTUNIDADES.
MOVIMIENTOS DE LA COMPETENCIA.
TENDENCIAS DE MERCADO.

POSIBLES COLABORADORES.
HABITOS DE CONSUMO, ETC...
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er. Paso.

CION
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VALIDA TUS

EXISTENCIA DE LA NECESIDAD.
DINERO PARA SATISFASCERLA.
CAPACIDAD DE DECISION.

NO TENGAS MIEDO DE BORRAR.
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(0. Paso.

CLASIFICACION
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DEFINE CLARAMENTE

TU MAPA DE RUTA

» GESTIONA CON MUCHA VISION.

» 5QUE TIENES EN EL CORTO PLAZO?
»  5QUE TIENE MAS POTENCIAL?

»  5COMO PUEDES AYUDAR?

@ JOEL PINTO ROMERO
VENTAS Y GESTION DE NEGOCIOS
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- DECISION @ PLAZO

INICIAL CORTO Pouco
PROPUESTA IVIED]ANO MED?ANO
REVI;ION LAI;GO ALTI'O
DECI;ION
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CONCENTRACION
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SE EL PRIMERO EN VALORAR

TUTIEMPO DEVENTA
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- ESTABLECE PRIORIDADES.

LANIFICA TUS CONTACTOS EN EL
EMPO.

ANIFICA CADA REUNION DE VENTA.

. CONSTRUYE TU GUION DE VENTAS.



MANTEN SIEMPRE UNA

i|] PREVISION

. PROXIMOS 30 DIAS.
. 30 A 90 DIAS.
. MAS DE 90 DIAS.
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10. Paso.

DINAMIZACION
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QUE ELVIAJE

NO SE DETENGA
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SION
PARA VENDER MAS EN MENOS TIEMPO
DEBES COMENZAR POR OPTIMIZAR EL USO
DE TU TIEMPO DE VENTAS, CENTRANDOLO

EN AQUELLOS PROSPECTOS QUE TIENEN
MAS VALOR PARA Tl A CORTO PLAZO.
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RESOLVIENDO
TUS
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gTIEMPO

:GRACIAS
NUEVAMENTE!

UNA HORA de consultoria GRATUITA
para todo persona / empresa que quiera hacer una revision
de su ESTRATEGIA DEVENTAS.

joel@joelpintoromero.com
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HASTA LA CIMA
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