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Material de ventas/Guion para email

GUION PARA EMAIL (instrucciones)

* Recuerda que los asunto pueden ser CIEGOS o DIRECTOS. Te recomendamos revisar el capítulo
correspondiente del Manual para ver en qué consisten

Piensa un buen asunto y prueba
entre asuntos CIEGOS y DIRECTOS
para medir su eficacia*

Es importante que informemos de
quiénes somos en la presentación
para disipar dudas sobre las
intenciones de nuestro mensaje.

Es importante que intentemos
crear una conexión de alguna
manera con la persona que va a
leer nuestro mensaje.

Una alabanza con mesura hacia
quien va a leer el mensaje o
hacia la empresa a la que
representa también ayuda a
que no abandonen la lectura.

El Pitch es la parte central del
email. Es lo que quieres, lo que
buscas de la persona que lo
recibe.

Hay que cerrar bien el email.
Dile cuál deseas que sea el
siguiente paso.

SIEMPRE debemos firmar los
mensajes que enviemos con
nuestros datos de contacto


